
第１回 第２回

平成27年1月15日（木）19:00～21:00 平成27年1月19日（月）19:00～21:00

理論編

☑ なぜ価格決定が大切なのか？
☑ 創業者が陥る価格決定のワナ
☑ 価格が事業に及ぼす影響
☑ 商品が選ばれる8つのポイント

実践編

☑ 価格決定の実践
☑ 単価を上げる24の方法
☑ 高価格帯の商品を売る仕組み
☑ 競争しない価格戦略

ライバルに差をつけ、会社に利益をもたらす！

新規創業者が知っておくべき「価格決定のルール」
新規創業や新商品の開発において、悩むことがあります。それは・・

「商品の価格をいくらにするか」

ということです。「この価格でお客さんは本当に買ってくれるのだろうか？」「高いとお客さんは来てく
れないのではないだろうか？」それで結局、あまり考えずに周りに合わせてしまう、また安く設定しすぎ
てしまう・・というケースがとても多く見受けられます。
経営において、その収益源である売上を最大限に伸ばし、しっかりと利益を出してていくために、価格の
つけ方が極めて重要な要素になります。新規創業時に価格のつけ方を誤ると、いつも忙しいのに殆ど儲か
らないといった状態に陥るケースがよくあります。
また、「価格」が決めるものは売上や利益だけにとどまりません。商品の格、顧客層、マーケティング、
ブランディングなど、その事業全般に影響を及ぼします。

今回は、事業において大切な「価格」について、なぜ価格決定が大切なのか？などの理論編と、具体的な
価格決定の方法といった実践編を全２回で開催します。皆さまのご参加をお待ちしております。

【このような悩みをお持ちの方の参加をお待ちしております】
☑ 自社の商品・サービスの価格をどのように決めれば良いのかわからない。
☑ いつも忙しいのに何故か儲からない。
☑ 安くしないと売れないと感じている
☑ 高収益企業を作りたいと考えている

【講師】 野村 幸司 氏

野村経営コンサルティング事務所 代表
経営コンサルタント/中小企業診断士
中小企業経営者や独立起業準備中の方に対し、
資金調達や資金繰り改善支援を中心に、経営
者に寄り添いながらお金の不安の解消からビ
ジョン実現までの行動をトータルでサポート
している。
著書「銀行なんか怖くない！上手に融資を受
けるための銀行取引のツボ」（労働調査会）

会 場：とかち館
(帯広市西7条南6丁目2番地)

参加料：無 料

対象者：創業希望者、企業後継者
就農希望者 など

厚生労働省委託 Ⅰ雇用拡大メニュー（４）十勝の地域資源を生かした創業支援・新分野進出セミナー

①創業支援・新分野進出セミナー第４、５回（全５回）実践型地域雇用創造事業



 

Ⅰ 雇用拡大メニュー(4)十勝の地域資源を生かした創業支援・新分野進出セミナー 

①創業支援・新分野進出セミナー 第 4、5回(全 5回)  

 

現在の状況
※該当する
番号を○で
囲んでください

１. 在職中（事業主、従業員等）

２. 在職中（創業希望）

３. 無 職（創業希望）

４. その他（ ）

所属事業所
※在職中の
場合のみ記載

名称 業種

住所

〒

電話 ＦＡＸ

受講者

部署 役職

ふりがな

氏名 性別 男 ・ 女
年
齢

(メールアドレス)

応募動機
（あるいは本セ
ミナーを知った
媒体など）

記入日： 平成 年 月 日

 


