
TFM ’12 
Tokachi Food Meeting 

希望する商品・メニュー： 
東京でレストラン、居酒屋業態で２０店舗以上展開。地元で
は当たり前でも、東京では珍しい食べ方やメニュー提案を希
望。 

希望する商品・メニュー： 
関東を中心に展開するカフェチェーン店、居酒屋チェーン店、
ピザ宅配チェーンなどでの提供を想定したフード／デザートメ
ニュー。 

希望する商品・メニュー： 
複数の店舗展開をしているレストラン・居酒屋チェーン店のＰ
Ｂ商品の開発提案希望。 

希望する商品・メニュー： 
ナポリピザを中心としたイタリアンレストラン。十勝産食材
を使った新メニューの提案を希望。 

希望する商品・メニュー： 
スーパー「Ｌｕｃｋｙ」「Ｐａｎｔｒｙ」で提供する十勝産の農畜水
産物を使ったお惣菜メニュー。 

バイヤー企業と要望（予定） 

TEL 0155-20-5505 FAX 0155-27-2181 

□ 参加企業 募集期間 

2012年 10月16日（火）～24日（水） 

バイヤー企業の要望に対する新商品・新メニューを、他
社と連携して、十勝産食材を使い、開発してください。バ
イヤー企業での商品化・メニュー化を目指す提案型の商
談会、それが「十勝フードミーティング」です！ 

□ お申し込み・お問い合せ先 

Tobgetとかち（帯広地域雇用創出促進協議会） 

□ 十勝フードミーティング 開催期間 

2012年11月26日(月)・27日(火) 

□ プレミーティング（参加必須※Ｂプランの方を除く） 

2012年 10月30日（火）説明会、ワークショップ 

     11月09日（金）企画案発表、セミナー 

     11月20日（火）試作品・プレゼン確認 

帯広地域雇用創出促進協議会 Tobgetとかち  
〒080-0802 北海道帯広市東2条南4丁目３（北海道中小企業家同友会とかち支部内） 

主催：帯広地域雇用創出促進協議会 Tobgetとかち  共催：フードバレーとかち推進協議会、（社）北海道中小企業家同友会とかち支部十勝農商工連携部会  後援（予定）：十勝総合振興局、帯広市、 （社）帯広物産協会 

厚生労働省委託 地域雇用創造実現事業 / 十勝のブランド全国展開総合商社事業 帯広地域雇用創出促進協議会（Tobngetとかち） 

www.facebook.com/tobget 

11/26:生産者ツアー（バイヤー様）、試食会 
11/27：プレゼンテーション商談会、個別商談会 

詳しくは「Tobgetとかち」までお気軽に！ 

追加情報詳細はfacebookページの更新
状況をご確認ください！ 

あなたの食材をメニュー化！ 

畜産業・乳製品製造・農業者向け 
ジャックポットプランニング（東京都・外食業） 

食品加工業・乳製品製造・農業者向け 
コダマ（東京都・食品製造） 

畜産業・農業者・食品加工業向け 
久世（東京都・飲食店向け業務用食材卸） 

畜産業・農業者・食品加工業向け 
エキ ポンテベッキオ（大阪府・外食業） 

食品加工業・畜産業・農業者向け 
大近（大阪府・スーパー） 

トブゲット 

提案型商談会「十勝フードミーティング２０１２」 

※ 内容は変更になる場合があります。 



「十勝フードミーティング２０１２」申込書 

↑ＦＡＸ：０１５５－２７－２１８１（Tobgetとかち宛） 

１ 
(有)ジャックポットプランニング 
希望する商品・メニュー： 
東京でレストラン、居酒屋業態で２０店舗以上展開。
地元では当たり前でも、東京では珍しい食べ方やメ
ニュー提案を希望。 

Ａプラン：新商品・新メニューの開発＆提案する 

Ｂプラン：自社の既存商品・食材を提案する 

２ 
㈱コダマ 
希望する商品・メニュー： 
関東を中心に展開するカフェチェーン店、居酒屋チェー
ン店、ピザ宅配チェーンなどでの提供を想定したフード
／デザートメニュー。 

３ 
㈱久世 

４ 
ポンテベッキオ 

５ 
㈱大近 

希望する商品・メニュー： 
複数の店舗展開をしているレストラン・居酒屋チェーン
店のＰＢ商品の開発提案希望。 

希望する商品・メニュー： 
ナポリピザを中心としたイタリアンレストラン。十勝産食
材を使った新メニューの提案を希望。 

希望する商品・メニュー： 
スーパー「Ｌｕｃｋｙ」「Ｐａｎｔｒｙ」で提供する十勝産の農畜
水産物を使ったお惣菜メニュー。 

企業名 担当者 

住所 E-mail 

電話 Fax 

希望企業横の□欄にチェックを入れ、１０月２４日（水）までに送信下さい。 

複数社への応募も可ですが、応募者多数の場合は抽選となります。 

参加方法は２通り！ 

食関連企業の要望（商品・メニューなど）に対し、商品やメニューの開発と提案を行う商談会です。 

Ａプラン：「商品・メニューの開発と提案」 

１、食関連企業の
商品、メニューに
関する要望を検
討する 

２、商品・メニューの
要望に対し、提案し
たい企業を決め、
応募する 

３、共同で商品・メ
ニュー開発を行う企
業を検討し、チーム
をつくる 

４、プレミーティング１～３に
参加し、商品・メニュー企画、
試作、提案内容をブラッシュ
アップする 

５、十勝フードミーティング当
日、提案先企業へプレゼン
テーションを実施 

６、採用の場合、その後の具体的
な進め方を打ち合わせ。不採用
の場合は再提案を検討する。 

７、その後も別の商品・メ
ニューや食材などを提案し、
継続的な取引につなげていく。 

Ｂプラン：既存商
品・食材の売り込み 

１、食関連企業の商品、メ
ニューに関する要望を検討
する 

２、十勝フードミーティング当
日、提案先企業へ既存商品
や食材などを売り込む 

Ａプラン：新商品・新メニューの開発＆提案する 

Ｂプラン：自社の既存商品・食材を提案する 

Ａプラン：新商品・新メニューの開発＆提案する 

Ｂプラン：自社の既存商品・食材を提案する 

Ａプラン：新商品・新メニューの開発＆提案する 

Ｂプラン：自社の既存商品・食材を提案する 

Ａプラン：新商品・新メニューの開発＆提案する 

Ｂプラン：自社の既存商品・食材を提案する 


